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Introducao

“Quando pensamos em Sistema Bancario no Comercio
Internacional, logo nos surge um conceito muito

amplo. O objetivo no dia de hoje e mostrar algumas
caracteristicas refentes as formas de cobranca e
recebimento de uma exportacao, as peculiariedades
do mercado bancario nos Estados Unidos e algumas
formas de financiamento de Exportacoes.”
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Exportador Brasileiro ou Companhia local?

Companhia Brasileira Exportadora

Subsidiaria / Filial de Companhia Brasileira
— Companhia nao operacional/Representante

— Distribuidor
— Companhia 100% operacional nos EUA
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Modalidades de pagamentos

Pagamento antecipado
Remessa sem saque
Cobranca bancaria
Carta de credito

Consignhacao



Modalidades de pagamentos

Pagamento Antecipado

Negociacao comercial

Embarque dos produtos e consequente
remessa dos documentos

v




Modalidades de pagamentos

Pagamento Antecipado

Pagamento antecipado pelo importador reduzindo risco de inadimplencia;
Somente apos o recebimento, o exportador embarca as mercadorias.

O importador necessita ter uma otima relacao de confianca com o exportador
Normalmente utilizado em casos no qual tratam-se de bens de baixo valor ou
negociacao direta com o consumidor final (livros, discos, compras pela de

produtos pela Internet, bens desenvolvidos para o comprador

Nao e comum em negociacoes com grandes empresas



Modalidades de pagamentos

Remessa Sem Sague

Negociacédo comercial

Envio da documentacao (fatura,
conhecimento de embarque (B/L) e seguro e
outros documentos tecnicos necessarios)

o

Realiza o0 desembaraco da mercadoria e o
pagamento
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Modalidades de pagamentos

Remessa Sem Sague

O exportador envia a fatura, conhecimento de embarque (B/L) e a apolice de
seguro antecipadamente

Nao ha emissao do saque

Ao receber os documentos, o importador desembaraca a mercadoria e
performa o pagamento

Nao existe envolvimento bancario
Relacionamento de extrema confianca com o importador

Comum em operacoes inter-company: matrizes e filiais.



Modalidades de pagamentos

Cobranca Bancaria
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Modalidades de pagamentos

Cobranca Bancaria

Nao existe uma garantia formal da liquidacao do credi  to

Regida pela Brochura 522 da Camara de Comercio Inte  rnacional
(CCI)

A execucao de uma cobranca judicial e de responsabili dade do
exportador

Partes envolvidas na Cobranca Bancaria sao: Importa  dor,
Exportador, Banqueiro Remetente e Banqueiro Cobrado .



Modalidades de pagamentos
Carta de Credito

CARACTERISTICAS PRINCIPAIS DAS OPERACOES DE
CARTA DE CREDITO:

A carta de Credito e emitida por um banco ao exportador a pedido do
importador. Esta garante ao exportador o recebimento do pagamento da
exportacao, desde que as condicoes nela estipuladas sejam cumpridas.

A vista: banco negociador recebe, analisa e envia 0s documentos
de exportacao para o banco emissor. O banco emissor entrega o0s
documentos ao importador contra pagamento.

A prazo: ocorre a negociacao e o importador somente remetera
fundos para pagamento da carta de credito ao fim do prazo
estendido pelo exportador definido na carta de credito;

A vista com financiamento: banco negociador recebe, analisa e
envia 0s documentos de exportacao para o banco emissor. O banco
emissor envia o pagamento para o banco negociador e estende um
financiamento de importacao ao importador.



Modalidades de pagamentos
Carta de Credito

PARTES ENVOLVIDAS NA CARTA DE CREDITO:

Importador: cliente bancario, com linha de credito aprovada, solicitante da
abertura da carta de credito, de acordo com as condicoes estabelecidas no
contrato comercial.

Exportador : beneficiario da carta de credito emitida pelo banco emissor. E
aquele em favor do qual o credito e emitido.

Banco Emissor : e o banco que por conta e ordem do importador emite a
carta de credito ao exportador sob termos e condicoes definidos previamente.

Banco Confirmador : banco que adiciona ao compromisso do Banco
Emissor todas as obrigacoes do credito, assumindo o risco do banco emissor
e do pais do banco emissor.

Banco Avisador : banco, usualmente no pais do exportador, que avisa a
entrega da carta de credito ao beneficiario, nao se compromete com o
credito. E responsavel por verificar a autenticidade da Carta de Credito.

Banco Negociador : banco autorizado a analisar os documentos de
exportacao frente a carta de credito emitida.



Modalidades de pagamentos
Carta de Credito

Vantagens:

O exportador tem garantia de recebimento se cumprir com 0s
termos da carta de credito, pois o risco do importador e transferido
para o banco emissor ou para o banco confirmador.

O importador pagara somente se 0 exportador cumprir com oS
termos da carta, tendo assim total garantia sobre a mercadoria
recebida.

Riscos:

O importador pode nao receber a mercadoria de acordo com o0s
termos da carta, caso os documentos sejam forjados.

Caso o exportador nao cumpra os termos da carta ele nao tera
garantia de pagamento e a carta de credito se torna uma
cobranca simples.



Modalidades de pagamentos
Carta de Credito
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Modalidades de pagamentos
Carta de Credito

Emissao, Aviso & Confirmacao

1 - O importador solicita ao seu banco a abertura de uma carta de credito;

2 - O importador assina o Contrato de Abertura de Carta de Credito;

3 - O banco do importador emite a carta de crédito para o banco confirmador,
desta forma o banco confirmador assume o risco comercial do banco. Caso nao

haja confirmacéao, ele envia diretamente ao avisador / negociador;

4 - Depois de confirmar, o banco emissor envia, via SWIFT, a Carta de Credito
ao banco avisador;

5 - O banco avisador avisa o exportador referente a carta de credito;



Modalidades de pagamentos

Carta de Credito

Negociacao & Pagamento
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Modalidades de pagamentos
Carta de Credito

Negociacao & Pagamento

1 - O exportador embarca as mercadorias para o benefi  ciario e envia 0s
documentos de exportacao ao banco negociador;

2 - O exportador entrega os documentos de embarque a 0 banco negociador;

3 - O banco negociador analisa a documentacao e oste  rmos da carta de credito.
Se néo houver discrepancias, envia os documentos ao banco do importador.
Caso ocorram discrepancias, informa o beneficiario p ara gue este regularize a
documentacao ou solicita alteracao dos termos da cart a de credito ao banco
emissor.

4 - Se a Carta de Credito for a vista, o banco emisso r paga o banco negociador;
5 - O banco negociador paga o exportador;

6 - Caso a Carta de Credito seja a vista, 0 banco emi  ssor entrega a
documentacao ao importador em troca do pagamento. Ca  so esta seja a prazo, o

banco emissor apresenta um saque para ser aceito pe  lo importador, em troca
da documentacao.



Modalidades de pagamentos
Consignhacao

Principais Caracteristicas:

Exportacao em Consignacao e o envio de mercadoria ao exterior para um
revendedor ou trader condicionada ao retorno (parcial ou total) da mercadoria ao
Pais, ou ao pagamento. Respeitando o0s prazos previamente estabelecidos pela
legislacao brasileira, o exportador devera providenciar:

 Fechamento de Cambio para o valor correspondente a mercadoria
vendida ou ;

* Retorno da Mercadoria ao Pais (reimportacao). Nao e necessario
pagar impostos ou taxas de entrada no Pais.
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Principais Mecanismos de Financiamento a Exportacao

Financiamento a Exportacao
Proex

Financiamento

Equalizacao
BNDES/Exim

Pre Embarque

Pre Embarque Especial

Pre Embarque Ancora

Pos Embarque

ACC

ACE

Pre-Pagamento de Exportacao
Nota de Credito Exportacao (NCE)
Securitizacao de Exportacao



Indice
Introducao
Exportador Brasileiro ou Companhia local?
Modalidades de pagamentos

Principais Mecanismos de Financiamento a Exportacao

Legislacao

Abertura de um relacionamento bancario nos Estados Unidos — desafio
cultural



Legislacao — Fluxo Anterior

Exportador era obrigado a receber os recursos em co  ntas de
Bancos Brasileiros autorizados a operar no mercado cambial.




Legislacao — Exportacoes

Legislacao Anterior

* Proibida a
manutencao de
contas no exterior.
Recebimento
somente junto a
banco brasileiro no
exterior

e Cobertura cambial;

100% dos recursos

Internalizados em

ate 210 dias apos
embarque.

Nova Legislacao

e Liberacao para os
exportadores
receberem seus
recursos em Conta
no exterior de
titularidade propria

» Exportador pode
manter 100%
desses recursos no
Exterior.

Impactos

RECEBIMENTO DE RECURSOS

» Possibilidade de
gestao do fluxo de
caixa internacional

 Liberdade para
utilizacao dos

| recursos no exterior.



Legislacao — Alteracoes (2008)

Principais alteracoes , introduzidas em 2008, que afetam empresas de
comercio exterior, de acordo com a RMCCI:

*Disponivel no site do Banco Central

e Titulo 1 » Os exportadores brasileiros de mercadorias e servic  0s
e Cap. 11 podem manter no exterior a integralidade dos recurs  0s
* Secao 1 relativos a exportacao

e Titulo 1 « O recebimento dos recursos de exportacoes pode

« Cap. 11 ocorrer em conta no exterior mantida pelo proprio

« Secao 1l exportador.

* Titulo 2 * Recursos provenientes de Exportagdbes somente

o Cap. 2 podem ser utilizados para a realizacao de investime  nto,

aplicacao financeira ou pagamento de obrigacao
proprias do exportador.
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Abertura do relacionamento bancario nos Estados Uni dos

O gue esperar ao iniciar uma operacao nos Estados Unidos?

Gestao de Caixa

Relacoes Trabalhistas

Estutura Legal



Abertura do relacionamento bancario nos Estados Uni dos
Solucoes locais para Companhias Internacionais

Contas Correntes

. Contas Correntes

 Contas de Investimento (Money Market,
Saving Accounts)

» Certificados de Deposito (CDs)
» Cash Concentration Accounts

e Zero Balance Accounts

e Controlled Disbursement Accounts

Comercio Exterior Cash Management Servicos em geral

» Automated Clearing House (ACH)

* Letters of Credit

» Export Letters of Credit
 Import Letters of Credit

* Foreign Exchange

Produtos de Credito

» Working Capital - Revolving Lines

* Term Loans

» Syndications

* Trade Finance

» Commercial Leasing

» Commercial Real Estate - Mortgages

« Account Reconciliation Pensao
* Remote Check Deposit (RCD)
» Lockbox Services Cash

» Zero Balance Account Services

» Sweep Accounts

* 401K e Fundos de

«Contas pessoais
* Investimentos pessoais

» Cartoes de credito
corporativos




Conta Corrente nos EUA

@pl. Mercadorias / Servigos

Exportador Importador

Até 100% do valor exportado:

Investimentos
Aplicagdes Financeiras
Pagamento Obrigacdes Préprias

Possibilidade de remessa via
disponibilidade de recursos IPA - NY

para o exterior <
i Possibilidade de ingresso dos Banco do Importador

o DDA-R$ recursos

v

Acesso on-line e
Real Time




Vantagens de abrir uma conta junto ao Citi

Maior agilidade do mercado na abertura de contas

Suporte e atendimento no Brasil, em portugues, para con sultas e
treinamentos

Maior e melhor “portfolio” de investimentos do mercado (gestao
eletronica)

Pagamentos eletronicos em mais de 130 moedas a partir de sua
conta em Dolares ou Euros

Office Banking Global, On-line e Real Time, em multi  plos idiomas

Possibilidade de Integracao com ERP

Inovacao / Customizacao de produtos e servicos



Vantagens de abrir uma conta junto ao Citi

Presenca Global
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Citi no Mundo

Lideranca em Servicos Financeiros

Presente em mais de 100 paises ha quase 200 anos

Presente nas Camaras de Compensacao em mais de 70 paises
Reune mais de 200 MM de contas de clientes

Capacidade de Processamento: US$999 bilhoes de dolare s
norte americanos por dia*

Mais de 300 mil funcionarios

Experiencia: abertura de contas em diversos paises leva a
Inovacao de produtos e servicos

* Dados obtidos internamente 2008



. Tudo isso leva a:

Lider Mundial em Global Cash Management
Atende a mais de 40.000 clientes de Global Cash Manage ment

Qualidade: Mais de 150 prémios concedidos em 2008/2009:

- Melhor Banco em Cash Management na América Latina;

- Melhor Banco em Cash Management em 2007 e
2008;

- Melhor Banco de Cash Management em 2009;
- Melhor Corporate Internet Banking em 2009;

- Melhor Banco de Trade Finance Americas em
2009



Disclaimer

Este material ndo constitui uma oferta de venda de investimentos ou de qualquer
transacéo, sendo meramente indicativo.

Este material € confidencial, contendo informacdes privilegiadas e confidenciais,
constituindo propriedade intelectual exclusiva do Citi.

Este documento e seu conteudo nao podem ser copiados, reproduzidos, ou de
gualquer outra forma divulgados, no todo ou em parte, a terceiros, sem 0
consentimento por escrito do Citi, salvo nos casos em que a exibicao seja exigida por
determinacéao judicial ou por orgao regulador.

Antes de tomar qualquer deciséo, consulte seu departamento juridico e fiscal.



OBRIGADO

Saulo Ferraz
Citibank N.A.
Saulo.ferraz@ociti.com



