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•Akerman Senterfitt 14 de setembro de 2009



COMO INGRESSAR NO MERCADO 
NORTE AMERICANO



Como Vender Seus Produtos
nos Estados Unidos

Subsidiaria
Distribuidor
Representante



REGISTRO DO 
TRADENAME E LOGO

Recomendável o registro de sua marca
que poderá ser feita em nome da Cia. 
no Brasil, da companhia offshore ou da
companhia americana
Processo bastante semelhante ao
brasileiro
Registro web site etc….



LICENÇA PARA VENDA

Alguns produtos precisam obter licenças
especiais para serem comercializados: 
Exemplo:  remédios

produtos eletricos/eletrônicos
equipamentos médicos etc.



REPRESENTAÇÃO

Representante para todo o País

Representante por area demarcada

Exclusividade

Contrato Escrito



DISTRIBUIÇÃO

Distribuir para todo U.S.A.

Distribuir em regiões demarcadas

Exclusividade

Contrato por escrito



QUE TAL SE A SUA
PRÓPRIA EMPRESA FOR A 
DISTRIBUIDORA NOS
ESTADOS UNIDOS



PASSOS INICIAIS

QUAL A CIDADE ONDE SE INSTALAR?

QUE TIPO DE EMPRESA ?

O BUSINESS PLAN ?



TIPOS DE EMPRESA
(QUANTO A FORMA)

INCORPORATED – INC.

CORPORATION – CORP.

LIMITED LIABILITY COMPANY – LLC

PARTNERSHIP – LLP

Limited Partnership -LP



DO PONTO DE VISTA DA LEGISLAÇÃO
BRASILEIRA QUAL A MELHOR
ESTRUTURA DA EMPRESA NO EXTERIOR

Opção: Subsidiária da empresa no 
Brasil
Co-ligada da empresa no Brasil
(mesmos acionistas mas empresas
independentes).



ESTRUTURA SIMPLES

Empresa
no Brasil

Empresa
nos Estados Unidos



PROBLEMA

A empresa no Brasil consolida o 

resultado da empresa no exterior e é

tributada sobre os ganhos ainda que

não distribuidos.



ESTRUTURA SIMPLES

Acionista(s) Pessoa(s)
Física(s) no Brasil

Empresa
Americana



VANTAGEM

O acionista no Brasil somente será

tributado no Brasil quando receber

dividendos da empresa e esses

dividendos sejam repatriados.



ESTRUTURA MAIS
REFINADA

ACIONISTA NO BRAZIL

COMPANHIA OFFSHORE

EMPRESA AMERICANA

EMPRESA OPERACIONAL



ESTRUTURA DA EMPRESA
AMERICANA

Shareholders ( Acionistas )
Board of Directors (Conselho de Administração)
Officers (diretores executivos)

President
Vice Presidents
Secretary

Número mínimo de Acionistas:   01
Número mínimo de Representantes: 01



O BUSINESS PLAN

Informação de mercado
Análise Tributária
Questões estratégicas (frete, 
armazenamento, etc.)



A ANÁLISE TRIBUTARIA

Imposto de Renda – 35%
Withholding Tax (Imp.na Fonte) NA 
remessa de lucro – 30%
Sales Tax (variando de lugar em lugar)
Imposto de Renda Estadual e Municipal 
também variável.  NA Florida 5,5%
Na Florida não existe imposto de renda
para individuos.



TRIBUTAÇÃO IMPOSTO
DE RENDA

Cada 100 de lucro=
$100 -35% = $65
$65 – 30% = $45.5
$45.5 – Imposto no Brasil

I.Renda – 35%

Empresa no Brasil

Empresa nos
Estados Unidos

Imposto de Renda

Withholding Tax 
30%  sobre remessa dividenda



FORMAÇÃO DA 
COMPANHIA

Escolha do nome
Escolha do Tipo da sociedade
Registro junto a Secretaria do Estado
Recibo da formação da sociedade.



DOCUMENTOS
NECESSÁRIOS PARA 
ABERTURA DA COMPANHIA



NENHUM



PROVIDENCIAS
SUPLEMENTARES

Obtenção do Tax ID
Escolha dos Estatutos
Subscrição das Ações
Acordo de Acionistas



Assuntos Relacionados ao
Direito do Trabalho

Atividade sujeita a Sindicatos
Envio de empregados do Brasil aos
Estados Unidos
Contratação de empregados nos
Estados Unidos
Direitos dos empregados
Demissão de empregados



IMIGRAÇÃO

VISTO L-1 – para executivos

VISTO H-1-B – para técnicos e demais


